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Meilleur
(CENTREIAUO)
DE LANNEE

PLAQUETTES DE

FREIN OFFERTES

pour I'achat d’un jeu de disques®

BOSCH

Des technologies pour la vie

TVA OFFERTE

sur les kits de

A DIST RIBUTION

. Voir liste des centres proposant cette prestation sur euromaster.fr

DU 6 OCTOBRE AU 23 NOVEMBRE 2025

Offres réservées aux clients particuliers, valables du 6 octobre au 23 novembre 2025 inclus, uniquement dans 'un des centres
Euromaster participant (voir liste sur euromaster.fr). Frais de pose, éco-participation et petites fournitures non compris dans
l'offre. Non cumulables avec tous les bons de réduction recus par courrier, dépliant ou internet. Cumulables avec ['offre
partenariat Macif. Voir conditions completes et tarifs dans les centres Euromaster participants ou sur euromaster.fr. (1) SOIT
un jeu de 4 plaquettes de frein de marque BOSCH, FERODO, CHAMPION (ou de marques équivalentes) offert pour I'achat d'un
jeu de 2 disques de marque BOSCH, FERODO, CHAMPION (ou de marques équivalentes), sous réserve d'étre posé le méme jour
sur le méme véhicule. (2)(3) SOIT 16,67% de remise pour I'achat de 2 amortisseurs de marque SACHS, MONROE (ou de marques
équivalentes) ou pour l'achat d'un kit de distribution SNR (ou de marques équivalentes) sous réserve d'étre posés sur le méme
véhicule dans I'un des centres Euromaster participant (remise équivalente au montant initial de TVA qui aurait d0 étre appliqué
au prix HT de votre achat éligible, soit environ 16,67% de son prix TTC).
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BOSCH

DE FREIN OFFERTES Des technologies pour la vie

|  FERODO| |
ARGUMENTAIRE

- Préconisations de remplacement : disques tous les 80 000 km, plaquettes tous les 30 000
a 40 000 km.

POUR L'ACHAT
D’UN JEU DE DISQUES

PLAQUETTES

CONSEIL D’EXPERT

Pour éviter que vos disques s'usent de fagon irréguliere et prématurément, le changement de
plaquettes se fait systématiquement lors du changement des disques.

Et jusqu’au 23 novembre, vous bénéficiez de I'offre plaquettes de frein offertes pour
I'achat d’un jeu de disques ! Profitez-en!

FACTURATION

- Facturez les disques Bosch / Ferrodo ou de marque équivalente au prix Focus.

- Facturez les plaquettes Bosch / Ferrodo ou de marque équivalente a O€.

- Facturez la pose des plaquettes et des disques sans remise. (Réf fabricant : MPDAV ou MPDAR)
- Facturez I'essai véhicule (Réf. fabricant : EFR)

Proposez a vos clients la TVA offerte sur les

TVA o FFERTE rrincipales familles de I'entretien courant :

amortisseurs et distribution.

- La remise a appliquer : TVA offerte = 16,67%
- Pourquoi le taux est de 16,67% et pas 20% alors que le taux de TVA est de 20% ?
—»-Exemple de facturation de TVA offerte :
Prix HT......ccc..... 100€

Prix TTC
TVA a offrir..... 20€
Taux de remise = (20/120)x100 = 16,67%

©
SACHS

- Facturez les amortisseurs SACHS / Monroe ou de marque équivalente au prix Focus.
- Faites une reprise de 16,67% sur la bonif : OPVLCN7AMO (pieces uniquement).
- Facturez la pose des amortisseurs sans remise (Ref fabricant : MAV /MAR).

sur les

TVA OFFERTE YY) it t=i01 i

sur les kits de distribution

(pour les centres concernés)

TVA OFFERTE

- Facturez le kit de distribution au prix Focus.

- Faites une reprise de 16,67% sur la bonif : OPVLCN7DIS (piéces uniquement).

- Facturez les autres prestations (remplacement du liquide de refroidissement, main
d'ceuvre...) sans remise.

- Pensez a modifier le temps de main d'ceuvre dans Focus en vous basant sur les
informations présentes dans Atelio.

- Facturez I'essai véhicule (Réf fabricant : EFR).

MASTERCHECK

Réaliser le tour de véhicule et saisir I'adresse email du client, c’est :
« Garantir la sécurité de votre client grace a votre professionnalisme,
- Détecter des prestations complémentaires a réaliser sur en moyenne 1véhicule sur 2,
« Augmenter en moyenne de 1900€ par mois le CA de votre centre.
Et grace a la saisie du Master Check et de son adresse e-mail, votre client sera relancé
automatiquement a I'approche de ses prochains entretiens !






